            太极大药房 光华1 片区  群和街  店活动总结表

【活动门店】青羊区群和路店
【门店ID、门店类型】门店ID：577，门店类型：C类
【活动时间】2014年10月13日-10月27日
【销售数据】

活动期间对比上月同期
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	22141.05
	424
	7526.13
	33.99%
	   52.22

	9月同期
	21599.27
	447
	6539.65
	30.28%
	48.32

	增长比
	2.51%
	-5.15%
	15.08%
	3.71%
	8.07%


活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	22141.05
	424
	7526.13
	33.99%
	59.65

	去年同期
	26800.78
	473
	  8727.27
	32.56%
	   56.66

	增长比
	-17.39%
	     -10.36%
	13.76%
	1.43%
	5.28%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	0
	1
	2
	0
	19
	2
	0
	0
	2

	活动期间

销售金额
	0
	49.00
	192.00
	0
	228.72
	90.00
	0
	0
	116.00

	上月同期
	0
	0
	0
	0
	68.00
	45.00
	0
	0
	116.00

	增减比
	0
	98.00
	192.00
	0
	160.72
	45.00
	0
	0
	0


【活动优点】

1、积极对进店顾客进行相关活动宣传，尤其是保健品销售，活动期间保健品销售3132.25元，上月同期销售1004.60元，增长率211.79%；

2、活动高毛利品种积极活动的宣传，尤其是绿盾口罩、云南白药系列；

3.活动前对门店人员进行活动内容的培训，使每个人员都熟悉相关活动内容；

4.实现中药销售的大幅度增长：活动期间中药销售1125.37元，其中实现中智破壁饮片2罐的销售，上月同期销售573.34元，增长率96.28%。

【活动不足与改进办法】

医疗器械未实现成功销售；

 后期工作：加大人员销售技巧的学习，门店员工之间多交流,做好医疗器械类与药品尤其是心脑血管类的联合销售；

天胶、补肾两大重点品种未实现销售；

后期工作：对两大产品进行重点学习，卖点提炼，要求每个人员熟记说明书，至少了解各品种5个功效。

                                                                    群和街店 

                                                                     兰燕玲

                                                                2014.10.28

