             崔家店失败销售案例
一个关于天胶销售失败的案例，某天下午一位女士进店指着门口橱窗的天胶展示盒问我们，那个是治啥子的，我给她说那个是驴皮为主要成分的阿胶，距今5000年历史，对补血养阴润燥都很好，于是顾客问我好多钱一盒，我说499一盒，这个是上品阿胶，很好的。她看到玻柜里面的东阿阿胶，问我好多钱，我说650元，她看了两眼，说要考虑哈，然后就离开店内了。
这个案例主要是顾客可能觉得阿胶有点贵，需要再纠结一会儿。还有在介绍的过程中未牢牢抓住顾客的心理。所以最后销售失败。
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