1、 本次“太极杯”做健康中国人书画摄影活动，马上进入社区展示期，此次活动配合了“冬季滋补养生文化节”活动，各片区本次活动落实情况怎样？
2、 公司将在本月进行新目录品种的实施，将推进一店一目录。请各片区采集新品学习目录中品种销售额，销售数量汇总，其中销售数量排名前三的产品分别是？片区学习进度（已学习多少各产品，还剩多少个未学习。）

3、 各片区客流下滑门店，请统计下滑门店4月至9月的变化情况及原因。
	月份
	销售金额
	销售笔数
	会员消费笔数
	交易笔数占比
	毛利

	4月
	192万
	17567
	6428
	36.60%
	57.1

	5月
	192万
	17709
	6798
	38.10%
	58.8

	6月
	185.9万
	16663
	6377
	38.30%
	58.3

	7月
	189.4万
	17544
	6215
	35.43%
	59.2

	8月
	179万
	17884
	　6255
	34.98%　
	57.4　

	9月
	187.5万
	16323
	6163　
	36.52%
	60.2　

	　
	　
	　
	　
	　
	　


4、 各片区需公司解决的问题？

冬季畅销品种接不上销售，如大枣
5、 冬季大会战增量措施实施：
A、首先保健品PK赛销售增量措施，每月开展1次保健品促销活动，活动期间同时制销售人员奖励办法，力争完成日均目标销售任务8000元，人均销售任务500元。完成情况跟踪负责人员先雪琴。
B、借公司冬季文化养生节主题活动期间，主抓重点单品上量，把任务细化到全店人员，同时做好日常的销售跟踪。另外把单品完成情况落实到柜组长头上，每个柜组长负责1个单品，每天对单品的完成情况和促销情况进行通报。藏药系列品种制定组合销售方案，多点陈列，加强对店员的培训，对已经消费过的会员进行跟踪，不断获取顾客反馈信息和挖掘新的销售买点。负责人员代红英。
C、中药增量措施：借中药017号销售激励方案，制定中山中智及绵阳系列单品的促销活动，提高整体销售任务完成率：（1）、计划每天销售2.8万元。（2）、新进针灸医生宣传活动，同时增进与医生沟通，即时把医生的反馈意见进行处理。（3）保障畅销品种的销售库存，完善个小类品规目录，包装类药材达到300个品规，贵细类药材达到190个品规。（4）冬季中药热卖品种现场氛围营造。负责人员刘霞。
