措施：

冬季属于销售旺季，应加强员工销售的积极性，将销售任务划分到每人，单品任务根据员工对产品的熟知度进行划分，实行多劳多得，并且要求在销售的过程中进行品种搭配销售，另外，随时跟进医院开出来的新特药品种、广告品种等增加销售。
保健品销售：四季度养生节活动的开展保健品任意2件8.8折，结合门店现有保健品库存，加大宣传，保健品活动内容，吸引更多顾客购买保健品的欲望，增加销售。
医疗器械：了解不同的顾客消费心理，在销售过程中细心给顾客讲解产品的用途以及特点，实时追踪到顾客的需求度， 多增加一些新的器械产品，提升销量。
中药材以及饮片销售措施：1）、中药精致袋装品种销售，将中药袋装品种组合成套包（滋补汤类），在花车以及显眼的位置并以小的爆炸签书写其功效与用法用量等进行宣传。

销售增量措施有一下几点：

1）、将重点品种陈列在显眼处，端头、花车陈列并用爆炸花将买赠的信息传递，手绘POP在橱窗、店堂内张贴进行宣传，吸引顾客眼球。

2）、收银台一句话营销，告知每一位收银员，在收银时必须做到一句话销售，提高客单价

3）、促销宣传：利用门店小蜜蜂语音播报进行宣传门店活动内容，门店并以欢快的轻音乐吸引顾客，增加销售。
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