1:“冬季滋补养生文化节”活动，各片区本次活动落实情况怎样？(如备货，等等）

2：新品目录学习情况

3：片区客流下滑门店，数据分析统计

	门店

	时间
	2014销售
	2013年同期销售
	销售对比情况
	2014笔数
	2013年同期笔数
	笔数对比情况

	
	4月1-30
	51835.12
	55533.06
	-3697.94
	1036
	1267
	-231

	
	5月
	54928.75
	53505.25
	+1423.5
	930
	1030
	-100

	
	6月
	48368.78
	40569.25
	+7799.53
	908
	877
	+31

	
	7月
	54922.68
	45349.81
	+9572.87
	1191
	853
	+338

	
	8月
	48365.08
	48165.98
	+199.1
	1233
	889
	+344

	
	9月
	37767.04
	41876.68
	-4109.64
	929
	876
	+53


备注：月是1-30号

分析：变化情况及原因:

14年比13年的销售增长了18995元。

笔数14年比13年增长了756笔。

原因：分析是因为我们不断的发展新会员留住老会员，一句话服务做到位等等，所以在2014年笔数和销售额有所进步，

4：需要解决的问题


需要解决的问题暂时还没有！
