                      失败案例

今天，进店一位比较年长的大爷，我看好像有七十多岁吧！我上前迎问：老人家，你需要点什么，大爷说，近来风湿疼痛，手脚也肿了，路也不好走，很难受，我看了看大爷的手，小关节都肿的很大，就问：大爷，你有内风湿多少年了。老大爷说：都十几年了，就是今年感觉太难受了，有没有效果比较好的药，我在这方面花费了很多钱！本来每个月社保都不多，基本上都吃药了，我说：其实很多人都像你一样，这或许和你们以前生活环境啊！都有一定的关系，那时候哪有现在好嘛！大爷点了点头！我说：我们这里有那个藏药的十味乳香丸，治风湿的效果很好地，说着，就把药品拿出来给他看，他说：小妹啊！我年纪大了，眼睛也不好了，你念给我听。我说：大爷，这里面采用的都是西藏那边的纯药材，药材好，药才好，你说对吧！大爷说：你们这个怎么卖呢！我说：大爷，这些都是要继续吃的哦！它不比西药，吃先去就马上能缓解你的疼痛，所以你还要坚持服用。如果我说假如我吃一个疗程的话！你说会有作用吗！会的，不能说可以给你治愈，你自己也能感觉到你自己身体的变化的，我们这里有一位大爷，和你一样，来问曹清华，结果觉得价格太贵了，我就给他说服这个藏药效果会比较好！结果他吃一瓶都见疗效了，过几天又直接拿了好几瓶。大爷想了想问：要多少钱一瓶，我说（）他们说有那种十几块钱一瓶的药，效果很好地，你们这里有没有呢？我说：大爷，适合你的药才是最好的，或许别人吃了效果很好，你吃了不一定会有效果的！你要对症才可以！大爷说，我在看看其他药店有没有那种药，如果没有，再来买你的这药。说完也就离店了。
 我觉得，这次销售失败，不能说是我们药品价格，而是我自己有很多东西需要提高，如果一种东西，你告诉别人这东西好，却说不出好的理由在哪里？别人又为何要相信你呢？所以，很多时候我们都不要忘记丰富自己，提高自己，才能一步一步走向成功！让别人愿意相信你。

