藏药销售话术 

二十五味珊瑚丸
                顾客进店（如何与顾客达成沟通）

①、经常头痛，是很痛苦的一件事，睡眠不好、压力大、不能正常工作生活，使用很多药无明显效果；
②、血压高，使用中成药降压毒副作用小，无依赖性；
           无明确购买目的                          有明确购买目的  

   （如何对顾客推荐藏药）                    （如何引入推荐藏药）

①、头痛，是很痛苦的一件事，睡眠不好、         ①、
工作生活压力大、造成神经紧张，就会导致

头痛。使用藏药二十五味珊瑚丸，能改善、

修复、营养神经，对各种神经性疼痛、头痛

具有良好的治疗效果；
②、高血压不使用药物降压，危害较大，极易
并发心肌梗死、中风、动脉硬化、肾脏的损害、
眼底发生改变等。如果发生中风偏瘫那是件痛苦

的事情，使用藏药二十五味珊瑚丸降血压既能降

压又能预防中风偏瘫；
有购买意向              无购买意向（如何做）   不接受藏药          接受藏药  

（联合用药：藏药+西药）                       （其他搭配）    （如何与药品关联）

①、二十五味珊瑚丸+甲钴胺
②、二十五味珊瑚丸+B族维生素
③、二十五味珊瑚丸+通天口服液
④、二十五味珊瑚丸+一粒止痛丸
⑤、二十五味珊瑚丸+深海鱼油（卵磷脂）
⑥、二十五味珊瑚丸+三花茶
等等
无购买意向、不接受藏药的：
给顾客一张藏药DM单，给顾客讲解藏药的历史悠久，请他回家详细了解藏药

