
附件2

太极大药房连锁有限公司门店员工薪资调整考核表

	姓 名
	范阳
	性 别
	女
	出生年月
	1990年10月27日
	申请晋级日期
	2013.08.03

	进公司

时间
	2010年8月16日
	现奖金

系数
	0.9
	拟调奖金系数
	1.0

	所在门店及岗位
	 三江店营业员
	现持技能职称证书
	 药品购销员

	申请理由


	本人工作认真， 热情待人， 现申请调系数1.0，望公司领导批准。

                                    申请人               年  月   日 

	店长

意见
	签字：

（请店长填写考核结果前两项：店长评价、实践考核的得分）

	片长

意见
	

	考核结果
	店长评价

（15分）
	实践考核

（35分）
	笔试成绩

（25分）
	面谈

（25分）

	
	
	
	
	


填表说明：1. 员工基本信息与申请理由本人填写，并签字；

2. 请店长填写考核结果前两项：店长评价、实践考核的得分；

3. 各项签字完毕后，到公司进行考核时请带上该表交予人力资源部存档；

4. 考核结果的笔试成绩、面谈得分由人力资源部填写。
自评表

	1．个人表现

	与本人有关的部门目标/专项工作

（本人贡献说明）
	每日负责GSP日常登记工作，做好温湿度记录、拆零记录、处方药登记 、、、等等
收银和销售方面：认真销售公司品种，仔细清点收货和来货数量，来货差错问题处理

	销售任务完成情况
	每天尽自己的能力完成公司的任务品种，比如：美美、补肾益寿、太极天胶 、太极钙、睡好片、复方熊胆薄荷含片、番茄红素胶囊和收银台一句话服务等
 搭配技巧：高毛利品种（团促品种）搭配低毛利品种，有利于更好销售，多卖公司团促品种：提高每天的客单价和毛利

	日常管理
	做好自己分内的事情，每天登记好温湿度记录，拆零记录。服从店长安排的任务，服装穿戴整洁，头戴头花，佩戴胸牌。熟悉前台电脑操作，每天登陆内部邮箱，第一时间了解最新情况，传达给每一个在岗的同事


	活动执行情况


	有力的对顾客做宣传，比如：店内：顾客买完药主动发活动单，宣传活动主要内容； 店外：到学校、菜市场、街上、广场发活动单 详细说明药店 地址 时间 活动主要内容等。

活动期间努力对进店顾客宣传活动内容，突出活动的优惠。

制定每日需要完成的销售金额，时刻提醒大家我们距离目标的差距

	客户服务工作
	坚守太极大药房服务宗旨：以顾客为中心，全心全意为顾客服务。与顾客建立良好的关系，顾客买药时要耐心对待，做到对症下药，下一次再问候他们吃了药感觉怎么样，让顾客感受到我们对他们的温暖与关心。

	参加过的培训
	参加时间
	参加内容
	培训学时

	
	2013年1月至现在每月一次
	疾病培训
	三小时

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	2．本人工作待改进之处

	在工作中，我还有很多地方需要不断学习与改进。

在药品销售中需要学习同事的优点，吸取经验，取长补短，在电脑操作方面，也有很多地方需要不断的提高，还要积极参加公司组织的培训。


	3．工作展望（未来一年）

	主要

工作

目标
	希望自己在不断学习中提高自己的能力，努力完善，一起搞好店上的销量，多销售团促。每日定好销售目标，共同加油。在每月的销售学习中提高自己的水平，和顾客搞好关系。



	个人

发展

期望
	活到老学到老，不断的提高自己的销售水平，积极参加培训



	4．对公司的建议与意见

	1 本店人手太少 希望能适当增加人员，每天上通班时间太长 

3 本店装修太陈旧，路面灰尘太大，应装修铺面
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