      旗舰店 片区2014周年庆活动总结

一、活动时间：  1 月 11 日至  1月  15日
活动门店：

二、总体活动销售：
片区总销售 435031.56元，笔数 3467 笔，毛利115101.12
元，毛利率26.5%，同比活动前日均销量增长 26.27 %，比去年同期销量增长 29%。
活动期间：日均销售额87006元，日均笔数693笔，日均客单价125.54元

活动前6天：日均销售额68901元，日均笔数617笔，日均客单价111.7元

去年同期：日均销售额67411元，日均笔数 693笔，日均客单价97.2元

三、活动整体平价：（好、一般、差）
其中：筹备（充分、不充分），店内外宣传气氛（好、一般、差），宣传物资发放到达率（好、一般、差），促销效果（好、一般、差），赠品吸引力（好、一般、差），赠品估算（好、一般、差）
四、活动整体情况简要介绍：
1、自评活动效果：

  此次活动门店效果较好，主要体现在保健品自然之宝系列销售增长较明显。顾客因为昨年送过台历，对台历有一定的接受能力。

2、优点：
    因为此次活动没有短信平台，门店自行对重点保健品顾客打电话前来销售，另外对家人、亲戚、朋友宣传，带动其单位人员来消费
3、存在的问题：
   门店中药增长不是很明显。
4、剩余赠品及处理形式：
    现台历还剩余台历150份，准备春节前再做一次促销活动，把此台历送出去
5、片区自行支出费用

