西北片区2014周年庆活动总结

一、活动时间：   1月  12日至  1月  17日
活动门店：红星店、西部店、沙河源、交大三店、羊子山、汇融名城、人中店、白马寺店
二、总体活动销售：
片区总销售318681.09元，笔数5100笔，毛利87377.9元，毛利率27.5%，同比活动前日均销量增长25.7%，比去年同期销量增长41%。
活动期间：日均销售额53113.5元，日均笔数850笔，日均客单价62.5元

活动前6天：日均销售额42260.7元，日均笔数790笔，日均客单价53.4元

去年同期：日均销售额37700元，日均笔数721笔，日均客单价52.6元

三、活动整体平价：（好、一般、差）
其中：筹备（v充分、不充分），店内外宣传气氛（v好、一般、差），宣传物资发放到达率（v好、一般、差），促销效果（v好、一般、差），赠品吸引力（好、v一般、差），赠品估算（v好、一般、差）
四、活动整体情况简要介绍：
1、自评活动效果：好！
2、优点：门店有语音播报，气球的装饰，员工有周年庆活动的皇冠帽。门店对于购买过保健品的顾客电话解说保健品的优惠活动，保健品活动效果明显。
3、存在的问题：1、门店（西部店）小蜜蜂已经损坏，只有门店电脑播报，达不到预期的宣传效果。2、对于中心门店，皇冠帽数量少，不够上班人员佩戴。3、建议以后的活动把皇冠帽后面的扣扣做一个固定扣。
4、剩余赠品及处理形式：片区热水壶已经送完，抽纸剩余：羊子山西路店       台历：红星店余14个，暂时放在门店用于门店下次活动。
5、片区自行支出费用：无
