邛崃汇源店片区2014周年庆活动总结

一、活动时间：   月  日至  月  日
活动门店：

二、总体活动销售：
片区总销售      元，笔数      笔，毛利     元，毛利率  %，同比活动前日均销量增长    %，比去年同期销量增长    %。
活动期间：日均销售额     元，日均笔数    笔，日均客单价      元

活动前6天：日均销售额     元，日均笔数    笔，日均客单价      元

去年同期：日均销售额     元，日均笔数    笔，日均客单价      元

三、活动整体平价：（好、一般、差）
其中：筹备（充分、不充分），店内外宣传气氛（好、一般、差），宣传物资发放到达率（好、一般、差），促销效果（好、一般、差），赠品吸引力（好、一般、差），赠品估算（好、一般、差）
四、活动整体情况简要介绍：
1、自评活动效果：

邛崃汇源店1月12日-17日总销售为19882.66元，202笔，毛利额5410元；日均销售3313.8元；同比日均增长113%，同比毛利下降22.3%
会员消费106笔，会员消费额6382.1元，中药836.76元，同比增长143.7%；

本次活动达成团购一笔，金额6124.9元，毛利率14.46%；通过以上数据看出本次活动虽有增长，但未达到理想效果。
2、优点：
店堂活动氛围、陈列较好；中药销售较好，实现销售同比增长143.7%。
3、存在的问题：
1.活动开始时，人流量少，虽然做过宣传，但效果不明显；
2.活动客流量增长少；
4、剩余赠品及处理形式：
本店无赠品
5、片区自行支出费用

