东北片区2014周年庆活动总结

一、活动时间：  1 月 12 日至  1月 17 日
活动门店：双林店、华泰店、金丝街店、华油店、玉双店、北东街店、崔家店、龙潭西路店、杉板桥店、双建路店。
二、总体活动销售：
片区总销售  315505.11 元，笔数   4698  笔，毛利 90542.58 元，毛利率 28.69 %，同比活动前日均销量增长  32.37  %，比去年同期销量增长 54.58   %。
活动期间：日均销售额 52584.185    元，日均笔数  783  笔，日均客单价67.15      元

活动前6天：日均销售额 39723.18    元，日均笔数  702.3  笔，日均客单价 56.56    元

去年同期：日均销售额  34017   元，日均笔数  697.8  笔，日均客单价48.74      元
三、活动整体平价：（一般）
其中：筹备（充分），店内外宣传气氛（好），宣传物资发放到达率（一般），促销效果（一般），赠品吸引力（一般），赠品估算（好）
四、活动整体情况简要介绍：
1、自评活动效果：

   本次活动效果一般，部分门店效果明显，比如华油店。部分执行力差的门店活动效果不好。因活动前各门店电话通知了保健品销售会员。活动开展第一天整体保健品销售较好，拉动片区整体销售创历史新高

2、优点：
（1）依据不同门店活动内容分门店进行，创周年庆活动先河。逐步摸索之后应该会有更大改进。
（2）音乐播放间断欢快节日音乐。避免干瘪无味的地摊试宣传。一定程度提升了活动层次。
3、存在的问题：
（1）音乐播放，活动与背景音乐音量相差太大。门店不好掌控音量。
（2）部分活动品种缺货，导致想打仗，无子弹的尴尬局面。

（3）DM单到达时间太晚，门店发放时间滞后。
4、剩余赠品及处理形式：
活动赠品纸和大枣数量还很多。片区集中数量，统筹安排年后活动继续分门店类别予以赠送。
5、片区自行支出费用

   片区费用支出，仅有气球一项。共计150元整。无其他费用支出。
