   中和    片区2014周年庆活动总结

一、活动时间：  1 月12  日至  1月 17 日
活动门店：民丰西路店    华阳正东店   华阳南湖店   中和柳荫店  中和朝阳店   楠丰路店
二、总体活动销售：
片区总销售  165226    元，笔数 2314     笔，毛利   43625  元，毛利率26.4  %，同比活动前日均销量增长    %，比去年同期销量增长    %。
活动期间：日均销售额   27537  元，日均笔数   385.6 笔，日均客单价      71.4元

活动前6天：日均销售额    18926 元，日均笔数   346.6 笔，日均客单价  36.8    元

去年同期：日均销售额    14793 元，日均笔数   328.8 笔，日均客单价      44.90元

三、活动整体平价：（好、一v般、差）
其中：筹备（v充分、不充分），店内外宣传气氛（v好、一般、差），宣传物资发放到达率（好、v一般、差），促销效果（好、v一般、差），赠品吸引力（v好、一般、差），赠品估算（v好、一般、差）
四、活动整体情况简要介绍：
1、自评活动效果：本次活动分为3类进行：片区内只有民丰西路店是满68元送台历，这对顾客的吸引力较大；华阳正东街店是送赠品的形式；其他门店均是保健品买一赠一和药品买一赠一和折扣。本次活动对于民丰和华阳正东店对顾客的吸引力较大，且在销售时可以提高客单价。
2、优点：
对于保健品顾客的吸引力更大，可以使消费者购买更多，特别是自然之宝民丰店和华阳正东店，其他药品买一赠一对顾客的吸引力也很大，可以使顾客购买更多的药品，赠送台历的门店的，台历上有70元代金券，去年的老顾客可以今年又回来消费更多药品。
3、存在的问题：
买赠活动是直接把两个产品5折，这样对门店的毛利有很大影响，小店只有买赠，无其他活动，其实小店的顾客更贪小便宜。
4、剩余赠品及处理形式：
民丰西路店台历已经送完，
华阳正东中街店抽纸还剩6抽用于下次活动送给顾客

5、片区自行支出费用

片区购买气球150元
