成功案例
一天早上刚开门，店里来了一名女士
营业员：你好，请问需要点啥子？

顾客：我就是乳房有点胀痛。你们这点有小金胶囊没得？
营业员：我们只有小金丸，没有小金胶囊，其实两种成分功效都是一样的，只是剂型不同而已

顾客：在哪点也，我看哈

营业员：你看嘛，功效都是一样的

顾客：那你们这点有没有其他治乳房胀痛的要呢？

营业员：有，这种乳核内消液可以用于乳房胀痛，服用方便，而且吸收比较好，我们很多顾客吃了这个反应都还多好的

顾客：这个一盒就有效了吗？

营业员：像这种中成药，最好是按疗程服用，中成药见效没有西药快，按疗程服用效果更明显，而且乳房胀痛也不是一时半会就好得了的，你可以拿一个疗程的，一个疗程是5盒
顾客：哦，那你给我拿一个疗程嘛

营业员：其实你乳房胀痛可以搭配上我们的“美美”一起用
顾客：那是什么东西哦？

营业员：调理气血的，里面加有红花和当归，都是活血的，对你乳房胀痛也有辅助治疗作用，而且像皮肤不好、气血差这些都可以用，纯中成药，当归和黄芪的比例都是黄金比，吃了一点也不燥，里面的五味子也有安神的作用，效果真的挺不错的

顾客：你们那个怎么卖的？

营业员：39元一盒

顾客：那拿两盒试试吧

营业员：两盒只能吃4天，4天效果可能不是很好，你知道的，中成药都得按疗程用，“美美”是15盒一个疗程，服用一个月，刚好今天是我们的会员日，买7盒就送8盒，一个疗程273元，算下来很划算，而且一般补气血的产品都要三四百块，这个相对来说很便宜了

顾客：行，那就拿一个疗程的吧

顾客：对了，你们这有大枣吗？
营业员：有，这种金丝枣口感很好，肉也很厚实，你可以尝尝

顾客：味道挺不错的，就是有点贵

营业员：这个大枣现在也在做活动，买大枣送桂圆，我们的桂圆都是价值20.8的

顾客：拿一袋吧

营业员：好的

…………
案例分析：清楚促销内容，随时宣传，有时也能增进一些销量。
