华油路店金牌店长个人业绩
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插入生活照片


该同志担任华油路店店长已经3年，作为一名老店长，确实地做到了以店为家，以顾客为亲人，诚信经营，尊敬领导，关心员工，优质服务，是销量持续增长的保证。在该店长的带领下，该店2013年总销售完成：170万，完成率：102%，比去年增长：52.9%，毛利完成：52.5万，完成率：94%，比去年增长：50%，集团品种销售：33.4万，完成率：114%，中药销售：7.7万，完成率：290%。重点品种天胶全年销售：158盒，每周均完成考核任务，补肾益寿全年销售：371盒，每月均完成考核任务，美美全年销售：1734盒，复方熊胆薄荷含片全年销售：1048盒，太极钙全年销售：145瓶。本店重视会员销售，会员销售占比取得了45%。重视员工培训，培训出了本片区销售天胶的能手。同时也重视自己个人技能的提高，荣获公司组织的五四青年节美美销售明星第一名。为了给门店减亏，通过她的努力，房东同意降低房租，并推迟1年递增，共降租46170元。

