都江堰片1.1-1.9号销售不好原因
都江堰片1.1-1.9日总销售169751元，交易笔数2729，客单价62.2元，毛利率32.27%，任务达成率73.7%；同期比较销售数据上升11.48%，交易笔数下降-2.8%。1.1-1.9日销售达成较差的原因分析：
1、 每年年初都江堰市城管不允许做任何形式的占道经营促销活动，影响了片区促销活动开展。
2、 元旦公司放假，导致片区未来货（我们片是每周二写计划，周四来货，之前未提前通知我们周四来货的来不了货，门店写计划时间过了后才通知导致门店要货不足）。本周四（昨天）来货到货率也极低，以重庆路店为例公司到货率只有46%，西部65%，具体数据见附表。

三、门店对应季品种及新品宣传不到位，缺乏POP宣传及优势陈列。对中药重视程度不够，片区对中药知识培训不到位，导致员工不晓得如何联合销售中药。
上量措施：
一、做好周年庆活动，提前做好宣传及物质准备，争取打个翻身仗。

二、抓好节前购买，提前备货。

三、做好下周重庆路店限时抢购销售工作，打造片区特色药房。

