周年庆考核方案

销售任务
旗舰店销售任务：与活动前6天日均销售额对比增长15%
其他门店销售任务：与活动前6天日均销售额对比增长20%

2、奖励：

在销售任务完成的情况下，毛利率不低于上个月平均毛利率3个点
A、根据活动类型和门店销售，将门店分为16组，每组排名第一的门店奖励600元/店

门店分配表见（附件）

B、旗舰店：奖励600元

3、处罚：活动期间销售完成比例低于5%的门店处罚200元/店。
周年庆活动补充方案

1、未参加活动的商品，活动期间9.5折，不积分

2、新增：佳汇泰买一送一

3、保健品买一送一的活动（购高价送低价）调整为送金额小于等于卖品价格的保健品（除汤臣倍健以外的其他品牌）均可。

4、汤臣倍健活动不手绘POP，只作口头宣传（理由：怕门店周边竞争对手知道）
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