大邑子龙店2014年1月9日销售说明

本店1月9日销售1784.0元，只完成销售的50%，这样的销售我们很急也很无奈。我们对销售差负不可推卸的责任，也没有任何理由和借口去解释销售差的原因，只有用行动来证明，在今后的销售中我们会记住今天的低点，争取不在出现完成率低的销售。我们会在自己的身上找原因，提高自己的销售，搞好销售氛围，增加进店人数，争取完成我们的销售.我们会加油提高自己.请领导监督.
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