分析门店销售下降原因
近几日来我们门店销售有所下降，毛利也没有达到公司规定的任务，每日平均销售在1500元左右，按公司规定每日销售任务是2260元，日均差距760元，分析原因有以下几点：
一  刚刚做了两场广场活动，新老会员基本都购买了常备药品。
二  货源不足，缺货严重。

三  部分药品价格偏高，如伊可新外面价格28元，西南药业的阿莫西林胶囊36粒外面价格10.5元，太极板蓝根夏桑菊玄麦颗粒系列普遍偏高。
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