     九月实习总结 

                                          ——万静   
   时间转瞬即逝，我的实习时间就过了两个月。这期间又学到不少。也有其他的烦心事，不过还好最终都解决了。

   这个月我们片区经理为我们申请了搞两天单店活动，活动的主要内容主要是买省，虽然活动内容不是很丰富但是我觉得效果还挺不错的，在完成了公司给的目标外我们还多卖了，我觉得买省主这样很能调动消费者的积极性和购买欲，在活动期间很多客户本来没打算买那么的，但是听见再买一点点就可以立即省多少钱，他就会加大购买量。这是利用了消费者的一些心理作用达到的效果。其实算下来最大的省钱项目也就只打了八点九折。不过这确实带动了我们的销量。只不过，公司必须有任务完成，对于想搞活动也只能谨慎提出。

   这个月我被培训了千林和礼仪方面的知识。了解了关于这类保健品该如何推销，也知道了很多保健知识，和一些营养方面的知识以及一些常规礼仪的注意事项。这让我又拓宽了眼界。相信对以后的工作大大的有帮助。

