   怀远  店单店活动总结

活动时间：  08月17 日至08 月 21日

活动内容：

主线活动：

1：全场8.8折，取消会员日，不积分（特例品除外---就以前打特价品种和几大活动单品）

大保健品申请打8.5折（因为竞争对手是打8.6折）

2：全场88折后满58元可参加抽奖（100%中奖，最多抽2次。85折的保健品和特价不参加抽奖活动）

说明：

三等奖：毛巾（厂家赞助）

二等奖:电子体温计（达因赞助），或者加湿器（厂家赞助)

一等奖：空调毯，凳子，或者推车（厂家赞助），或者凉枕（中心店活动剩余的1个）

3：全场无论金额大小买就送米---一斤装（时间段上午8--11点. 预计150斤*2=300元)

支线活动：

免费检测血糖血压（血糖试纸预计5天检测50张-考核价88元）

4、美美：买七赠八,  太极钙:买一送一，番茄胶囊:买三送一，太极天胶:买三送一

三总销售数据：

活动期间销售对比前30天的日均销售（其中8.3号，4号搞了广场活动）
活动前30天，除去8.3号4号日均销售 3966.6 元，日均笔数  76.2 笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2013.08.17
	6912.81
	112
	61.72
	74.28%
	46.98%

	2013.08.18
	4674.26
	99
	47.21
	17.84%
	29.92%

	2013.08.19
	5326.68
	114
	46.72
	34.29%
	49.61%

	2013.08.20
	4926.37
	72
	68.42
	24.20%
	-5.51%

	2013.08.21
	5011.50
	108
	46.4
	26.34%
	41.73%

	活动期间平均每天
	5370.324
	101
	53.17
	35.38%
	32.5%


分类销售数据

促销单品（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	太极钙
	10
	431.2

	天胶
	4
	1395

	美美
	15
	273


活动总结

1、优点：了解竞争对手的活动内容，作出了相应的应对措施。活动赠品为生活用品，顾客比较喜欢，适当的提升了顾客的兴趣。

不足：由于没能提前洞悉对手的动态，导致活动准备时间有点仓促，但在活动专员和片长的全力帮助下，还是圆满完成了此次活动

费用

	费用明细
	金额
	备注

	大米
	        300
	

	血糖试纸
	         88
	此项在本月交财务报销

	
	
	


