正东街店盛夏狂欢活动总结

一、活动时间：  9月14日至9月15日

活动门店：新津正东店

活动数据：

1.8月周末销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	15149.9
	265
	57.1
	4023
	156.8%
	

	平均数值
	1683.3
	29
	57.2
	447
	31.3%
	


2.初秋狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	9月14日
	5324.8
	81
	65.7
	1258.2
	23%
	216%
	52

	9月15日
	5495
	56
	98.1
	1814
	33%
	226%
	27

	活动期间平均值
	5409.9
	68
	81.9
	1536.1
	28%
	221%
	39


    从以上数据分析：新津正东街店与8月周末数据相比,活动销售增长100%/每天，两天活动毛利28.4%，单品销售：太极钙11瓶，补肾3瓶，睡好2盒，熊胆薄荷含片6盒。

三．本次活动的前期准备和活动中，片区主要做了一下几个内容：
   a、活动前期，对本片区的所有员工进行培训，活动内容，并做好店堂内的活动氛围，要求，安排人员提前把活动内容POP写出来，提前备货。
  b、人员调配，片区总共5家门店，每个门店派1人到店支援，并且到店支援的人员提前进行，活动内容抽查，要求大家熟记活动内容。

 c、活动当天，正东街店所有员工在店内进行销售，其他门店支援的店员则分工明确，如：查血压、销售当季品种、DM单发放等。
片区在这次活动中也有不足（准备不充分，需要改进的地方）：
在这次活动中，由于正东街店销量不好，邀请厂家，打了很多的电话，结果只有一个厂家到场，看起来很冷清。争取下次活动中，能邀请更多的厂家赞助。
正东街店，由于地理位置的因素，人流量太少，进店顾客少，导致活动效果不好。
正东街，没有食品流通证，保健品系列都不能像正常的产品一样上架销售，货架看起来很空旷，顾客容易疑惑？
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