门店8月增量措施

1:做好广场活动和狂欢节活动：8.3号4号怀远店已经做了广场活动两天销量（1.5820+1.335=2.9170）上月月均4240元 增幅：171.99% 

8.10 11号崇州中心店狂欢节活动两天销售：2.7369 万  笔数：376平均每天：1.3684  万  同比7月周末销售增长：131.27%
2：根据上月人流量较少：每家店增加增值服务宣传力度：免费测血压，领取医药导报的海报必须张贴出去

8月销售：63.0848 笔数：12478  

7月销售：54.5647  笔数：11306

8月较7月笔数增加：1172笔 日均增加：37.8笔

3：增加销售人员积极性：每周每个店销量排行，单周完成率100%以上门店奖励50元。连续2周未完成60%以上门店罚款50元

每月销量片区人员排名。对片区销量排名第一的人员奖励：50元

7.26-8.25未有单周完成率100%以上门店（除搞活动外）也未有完成率60%以下门店---无罚款

奖励情况（促销除外）第一名：崇州中心店：朱玉梅 ：销量：40264.58（奖励50元）
第二名：三江店：范阳：销量：33204.1

第三名：崇州中心店：王艳：销量：32533

下月计划增量做的事情
1：做好金带街9月14号和15的狂欢节活动—预计两天销售2万元

做好中秋节三江，怀远店的单店活动，给予活动策划，人员和物资方面的帮助—预计增加销售1.5万

2：中心店旁边的新开竞争对手已经开始办理会员卡，具体开业时间还不太清楚---时刻关注—在他们开业之前大约国庆节前夕中心店搞一次活动。预计增加销量：1万元
3：抓好片区门店基础工作和细节

