
红星店8月措施完成情况及9月计划

一、任务分解

	门店
	8月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	红星店
	23.33万
	21万
	90%
	16.7万
	10万
	60%


二、8月措施执行情况：

1、 大力宣传公司的促销活动，加大五大单品的宣传力度，从而加大销售，争取完成公司下发的任务指标，虽然从6月1日起公司取消了美美的买七赠八政策，但是我们推荐它的积极性并不减
执行情况：天胶7.1-8.31月任务10盒，实际销售6.38盒；

          美美8.1—8.31销售了4盒
          太极钙8.1—8.31销售了9盒

          补肾益寿胶囊8.1---8.31任务14盒，实际销售15盒

          复方熊胆薄荷含片7.26—8.25任务6盒，实际销售74盒

          太极番茄红素胶囊任务2盒，完成2盒

          睡好片也超额完成任务数量

2、维护好外聘中医老师的关系，在此基础上，在继续发展外聘医生客源，以增加处方量，从而提高中药销售
执行情况：整体情况来看，7、8月份外聘中医老师的销售维持平稳。3、做好5位门店坐诊医生的关系维护，加大中药配方的销售以及单品的销售
执行情况：王湃老师的处方量现在已经慢慢上涨，老顾客慢慢回来，由第一周的5个人到第二周的12个人到第三周的17个人，相信中药的销售一步一步的长起来。
三、2013年9月任务

	门店
	9月销售任务
	中药任务
	集团任务

	红星店
	23.4万
	16.7万
	3.2万


四：9月措施：

1．加大调查旁边中医院的价格的力度，特别是中药免煎剂的价格，从6月份以来，我们四川绿色药业的免煎剂价格相比旁边中医院的价格相差太悬殊，基本上我们的划价要打7.5折才是中医院的售价。目前采取半个月一次大调查，平时就关注中医院流出来的电子处方上的划价，并做好相关登记，随后报相关的部门领导。
2.炎热的夏季悄悄过去，秋天已经悄然来临，补益类产品就成销售旺季，故加大补益类产品的宣传销售。。。。
3.目前，红星店已有5个中医老师，现在任务加大力推荐中医，增加中药的销售。
