美美销售经验分享及典型案例推广

答：我们门店有一位女顾客，30岁左右，是我们门店的会员，自身保养意识还可以，很注重形像，她气血有点虚，脸上有斑，皮肤乏黄，她长期都在吃驴胶补血颗粒，有一次她来我们店来，买药通过聊天了解到，她一直都比较苦恼，吃了后效果不明显，当时接待她的营业员就给她讲了我们的美美，把资料也拿给她看，每个成份给她分析，这是一款由内到外调理，纯中药，当时就引起了她的兴趣，她抱着试一试的心态买了一个疗程回去，我们叫她回去坚持吃，过了一段时间，这个顾客一个疗程服用完了后来我们店很高兴，她脸上的黄褐斑颜色明显变淡了，睡眠也比以前好了很多，她又来我们店买了一个疗程的美美，她还带了一个朋友来买，也成为我们店的忠实会员

我们店时代花城有个顾客，皮肤黄，有色斑，她到华西也看了，医生给她开了西药和中药共花了2万多，效果还是不理想，她几乎都失望了，有一次她无意中看到了我们店的美美宣传海报，就进店来了解下，当时我们店员很仔细给她讲解了美美的组方，这是一款国药准字的中成药，还可调节内分泌，她当时就买了一个疗程，过了一个月过后，她感觉效果还可以，一次性买了两个疗程巩固。也成为我们店的忠实会员

11对美美及集团品种其他重点品种的意见和建议

美美的促销活动希望公司灵活点，以多种形式，有的顾客觉得买七送八太多了，可以买六送二，这些都可以。
