大邑片区8月会议格式
一：14家扭亏门店具体措施完成情况：

	门店名称
	扭亏月均金额
	实际上月月均
	增量措施
	完成情况
	完成人

	大邑子龙店　
	　7.47万
	6.8万　
	把任务细化到每个人并实施
	　5月份销售：7.47万；7月份销售：6.8万，其中朱红玉销售：17845.3；张蕾：16930.4；余梦：16586.91；王瑛：16670.7

	　都没有完成


	
	
	
	　加大中药袋装.保健品销售，每天完成中药袋装2袋，保健品1瓶
	5中药袋装销售：0.26万；保健品销售：0.65万；7月中药袋装销售：0.32万；保健品销售：0.5万
	大家共同努力

	
	
	
	　增加医疗器械品种，　已新购进一些品种，大家有空都在看说明书
	5月份销售：0.158万；7月份销售：0.248万
	　4个人很都努力

	
	
	
	维护重点会员
	　每周星期四固定打10个慢性病会员：5月份销售：3.29万，会员占比：44%；7月份销售：3.04万，会员占比：44.7%
	　王瑛和余梦

	
	
	
	　
	　
	　


二：片区排名
	片区排名序号
	门店名称
	实际销售
	同期销售
	增减额

	　
	
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　


	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　


三：片区完成情况
	片区名称
	7月计划销售
	7月实际销售
	任务完成率
	7月毛利率
	同期销售
	增减额

	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　


四：门店8月增量措施（写不超过三点）：

五：门店需解决的问题：

