
红星店7月措施完成情况及8月计划

一、任务分解

	门店
	7月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	红星店
	23.33万
	19.38万
	83%
	16.7万
	9.27万
	55.5%


二、7月措施执行情况：

1、 大力宣传公司的促销活动，加大天胶和补肾益寿胶囊的销售，争取完成公司下发的任务指标，虽然从6月1日起公司取消了美美的买七赠八政策，但是我们推荐它的积极性并不减
执行情况：天胶7.1-8.31月任务10盒，实际销售6盒；

        取消买赠后，很多老顾客还接受不到，通过努力，只买了74盒，较6月份多卖了24盒；

        补肾益寿胶囊7月任务22瓶，实际销售24瓶。

单品任务完成不够理想，8月要加大单品的销售，争取完成任务。
2、维护好外聘中医老师的关系，在此基础上，在继续发展外聘医生客源，以增加处方量，从而提高中药销售
执行情况：整体情况来看，5月份外聘中医老师的销售共4.46万，较4月份的3.95万增长了0.5万元左右，增长率为15%
3、做好4位门店坐诊医生的关系维护，加大中药配方的销售以及单品的销售
执行情况：凌刚老师的处方量现在已经慢慢上涨，覃世元老师的处方量也已经慢慢上涨。
三、2013年8月任务

	门店
	8月销售任务
	中药任务
	集团任务

	红星店
	23.4万
	16.7万
	3.2万


四：8月措施：

1，中医王湃老师从8月1日开始回红星店坐诊，一周半天 ，现加大对王老师的宣传，从而增加红星店中药的销售。

2.继续加大对中药新手的培训工作，目前红星店中药柜3个熟手带3个生手，说实话还是很恼火，但是在这种客观原因的情况下，必须加大对新手的培训，目前采取每周一考的形式让他们快速成长，从而改变销售。
3.目前，红星店已有5个中医老师，现在任务加大力推荐中医，增加中药的销售。
