
西部店7月措施完成情况及8月计划

一、任务分解

	门店
	7月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	31.4
	28.47
	90.63%
	1.2万元
	0.53
	44%


二、7月措施执行情况：

     1、7月3日和7月4日，在门店外做了广场活动，大部分药品8.8折，大保健品5大品牌，买一赠一。
执行情况：活动前30天，日均销售  8873       元，日均笔数   81   笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	7.2
	13315.72
	120
	110.96
	33.36
	32.5%

	7.3
	14108.42
	145
	97.3
	37.1%
	44.13%


     2、利用门店获赠的奖金，自行购买了洗衣粉、牙膏、毛巾等，开展买赠活动。
    执行情况：2012年7月22日-7月25日销售3.7万元，2013年同期4.5万元，增长率21.6%。其中有团购金额0.38元。
3、继续联系团购顾客，做好夏季防暑降温品的备货工作。争取联系到2~3笔团购顾客。
执行情况：7月销售7笔团购，主要品种为藿香正气液，金额共计4.03万元。
三、2013年8月月任务

	门店
	7月销售任务
	中药任务
	集团任务

	西部店
	31.4
	1.2万元
	8.9万元


四：8月措施： 

1、8.1日至8.7日，开展买赠活动。

2、8.11日和12日，公司大型促销活动。

将中药任务分配到每个人头，2000元/人，实行每月考核，最后一名奖励给销售第一的人员50元。每周学习3种中药材知识。

每周全店人员背诵5个药品说明书。


