太极大药房“清凉一夏   放“价”到底”

促销活动执行细节

1、 活动时间：2013年08月10日—2013年08月11日（2天）

2、 活动内容：

（一）、中药饮片配方（包括省中药小包装饮片和绿色免煎剂）全场打折销售，不再参与其他活动（包括会员日活动）。此活动系统设置自动折扣。
1、有医生坐诊的门店（浆洗街、光华店、光华村街店、双林店、沙河源店、都江堰店）中药配方饮片全场8.8折。
2、其余有中药配方销售的门店中药配方饮片全场8.5折。
（二）、义诊：为了加强对新引进医生的宣传，门店店长与医生协商可开展免费义诊活动。
1、请浆洗街、光华店、光华村街店、双林店、沙河源店的店长与本店坐诊协商义诊活动事宜，政策：义诊期间医生将不收取挂号费，医生的处方提成由原来的10%提高为25%，公司不给挂号补贴。增加的15%提成活动结束后公司将下发统一格式由门店造表上报。
2、请浆洗街、光华店、光华村街店、双林店、沙河源店的店长请于8月7日12：00前按下表格式上报本店参加义诊活动医生安排情况表（电子版发业务部邮箱王晓燕收）。
	序号
	义诊时间
	医生姓名
	门店名称

	1
	
	
	

	2
	
	
	


（三）、超低价品种：不再参与其他活动（包括会员日活动）。此活动系统设置自动折扣。

	货品id
	品名
	规格
	产地
	单位
	特价
	原价
	备注

	99951
	菊花
	50g（贡）
	桐君阁
	袋
	15
	20.3（19.6）
	

	47790
	决明子
	200g
	绵阳
	袋
	5.5
	8
	


（四）、买送： 

 1、零售价118元的赶黄草买三盒送价值106元的苦荞茶（ID93990，零售价106元）一盒，买两盒118元的赶黄草送价值48元的苦荞茶（ID118209，零售价48元）一盒。不再参与其他活动（包括会员日活动）。此活动系统设置买赠。活动赠品各门店用本店卖品先送，活动结束后，业务部统一给各门店下账做销售，请各门店做好卖品和赠品备货。
	货品id
	品名
	规格
	单位
	厂家
	零售价
	备注

	108669
	赶黄草
	48g(1.6gx30)
	盒
	四川新荷花中药饮片
	118
	买三送一或买两送一盒苦荞茶


2、道源堂花茶系列：买二送一（送卖品）。买道源堂任意两盒花茶送一盒花茶。不再参与其他活动（包括会员日活动）。此活动系统设置买赠。活动赠品各门店用本店卖品先送，活动结束后，业务部统一给各门店补货，请各门店做好卖品和赠品备货。
	货品id
	品名
	规格
	单位
	厂家
	零售价
	备注

	118564
	道缘堂利咽茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	买二送一（送卖品）

	118553
	道缘堂凉茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	

	118552
	道缘堂桑菊茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	

	118551
	道缘堂舒眠茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	

	118563
	道缘堂益寿茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	

	118565
	道缘堂玉颜茶
	2gx25袋
	盒
	四川省大邑（袋泡茶）
	29.8
	


（五）组合销售：
1、明细见系统设置的组合套包：中药组合套包。门店在销售时输入套包名称的第一个拼音字母均可（如：糖尿病套包 tnb）。
2、门店可结合本店的实际情况，在附表四“中药组合套包”中挑选部分适宜本店销售的组方执行，可纳入组方销售考核。自行执行的组方销售请各门店在8月15日前将销售情况按下表规定格式报营运部杨雯雯收。
	序号
	门店名称
	套包名称
	套包销售金额
	销售单号

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


注：每行只填一个销售单号。
三、活动宣传：中药夏季活动公司不制作DM单，门店自制POP和口头宣传。
1、门店自制POP：

   A、“饮片8.5折或8.8折”的POP—2张，1张贴/悬挂于橱窗（店内显眼位置），另1张张贴/悬挂在配方饮片收银台处。

  B、“免费义诊”POP---1张，张贴/悬挂于橱窗（店内显眼位置），条件允许的门店可制作店外横幅悬挂 。         
C、“组合销售”每个组合1张，张贴在组合套包陈列处。

D、“超低价品种”POP---1张,张贴/悬挂在超低价货品堆放处。
2、爆炸花：
A、特价品种必须书写爆炸花，爆炸花必须含有以下内容：品名，特价（大），原价（小）。
B、买赠活动每个系列货品陈列处必须有1—3个爆炸花；爆炸花必须含有以下内容：品名，买几送几盒。

3、买送品种必须作特殊陈列，陈列在店内醒目或人流大的货位货架，货品陈列美观、丰满。

4、有LED显示屏的门店突出中药活动内容（有坐诊医生店提及专家优惠的内容）。
四、活动考核：
（一）、活动考核标准：

· 中药饮片销售金额与上月平均两日相比增长必须达到20%。
· 赶黄草、道源堂花茶系列各门店任务指标见附表一和附表二。
中药组合套包任务指标见附表四
（二）、考核办法
    活动奖励：

· 中药饮片与上月平均两日相比增长比例高于20%且增长比率排名第一的门店奖励100元

· 赶黄草、道源堂花茶和中药组合套包在完成任务前提下增长排名第一的门店分别奖励50元

· 片区经理的奖励：若各单项考核中片区门店完成任务的奖励片区经理100元。
活动处罚
· 中药饮片与上月平均两日相比增长比例低于20%的门店处罚50元/店 。

· 赶黄草、道源堂花茶和中药组合套包销售未完成规定任务的门店每个系列罚款50元。
· 活动现场布置考核：根据本通知第三大点中的要求评比现场布置不达标的门店，每店处罚100元。
· 片区经理的处罚：若各单项考核中片区门店未完成任意项任务指标的，对片区经理每项处罚20元。
如有疑问请咨询业务部王晓燕
