
   杉板桥  店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：       2013年8月24日—2013年8月25日                   

活动主题： 社区健康行                     

主要活动内容：      全场满48元送4个鸡蛋，88元送8个鸡蛋，128
元送12个鸡蛋，特例品除外。 

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年8月24日~8月25日与2013年7月24日~7月25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	175
	53.66
	9391.69
	2828.77
	30.1%
	49.36%

	上月同期数据
	81
	35.1
	2847.60
	720.27
	25.3%
	41.1%

	对比结果（%）
	116%
	52.87%
	229.8%
	292.7%
	4.8%
	8.2%

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	175
	53.66
	9391.69
	2828.77
	30.1%
	49.36%

	活动前一周数据
	89
	39.71
	3534.72
	1185.44
	33.5%
	33.66%

	对比结果（%）
	96.6%
	35%
	165.6%
	138.6%
	-3.4%
	15.7%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。从8月16日到8月17日）

活动期间新增会员    8  人

总结

活动的亮点 
我店活动期间与上月同期相比增长：116%、毛利增长292.7%、客单价增长52.8%在以后的销售中我们应该加倍努力提高销售。

活动期间做了以下几点：
店堂布置：
   利用粉色气球与黄色气球上下悬挂布置店面，手绘POP悬挂店堂和玻璃橱窗吸引顾客眼球。

短信通知：

      我们将凡是2013年在我们门店产生过消费的有效会员资料筛选出来，合计有550条左右，发营运部短信通知会员。在活动期间的有很多顾客表示通过短信知道我们药房在搞活动。

   3、电话通知及卖场宣传：

      将不能发短信的顾客进行电话通知，活动前两天凡是进店的顾客都告知我们店上的活动时间，在活动期间凡是进店顾客都会告诉他们我们的活动内容。

   4、准备充足的赠品：

       有效的利用厂家提供的资源（通气鼻贴和甘草种子），凡是消费满10元以上的顾客均送小礼品一份，在短信内容中也提到了。这样可以刺激低消费人群的购买欲望。其中有部分顾客就是冲着我们的通气鼻贴买够10元以上的，同时也杜绝了那些只想占小便宜的顾客。


