大邑富民路店2013年8月单店活动总结
1， 活动时间2013年月21日—2013年8月25日，共5天，销售：18758.44，平均每天3751.60元；来客数277人；毛利4522.36元；活动前平均每天2680元，增长了39.98%。完成活动任务指标（3200元）。

2， 活动成功的因素：

1， 在活动前5天，门店员工对来店消费的顾客进行活动宣传，活动前3天，并对重点会员进行电话通知。

2， 门店对大客户，老会员进行了资料统计，在活动期间通知这些老顾客。

3， 提前备好货，对一些固定的顾客，需要的品种进行了货品补充。

4， 收银台的一句话促销，对活动的效果有一定的提升。
5， 特意回访美美的顾客，并告诉他们买7送8，这次活动美美销售了1套。

6， 把桌子大胆地摆在了门口，并且旁边写了醒目的POP，吸引了过往的行人。

7， 和以往的团购顾客打电话不断的沟通，销售了一笔团购1512元。
3， 需要进步的方面：

1， 活动内容不是很吸引人，活动力度不大。

2， 活动氛围不够浓烈（没有道具）。（建议公司买一个活动音箱）
3， 有些老顾客因为上个月搞活动买了很多药还没有吃完，所以没有来。

                                      总结人：周佳玉
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