西部店团购经验：

1. 购买30万的顾客是购买的藿香正气液，清热冲剂，金银花露

2. 顾客是之前的团购客户，西部店一直维护起的
3. 他们每个人对进来的顾客都会很巧妙地利用起来，建立好关系，发放门店名片，平时这部分顾客有任何需求只要打个电话，无论是大单还是小单他们都会积极准备货，送上门，比如有天该顾客打电话说他们小孩长痱子了，西部店就立即将效果最好的艾草沐浴包送去了，过节公司如果有礼品核算他们也都会送去

4. 西部店的工作人员都在自己的QQ主页上写了团购宣传，品种哪些，优惠多多，同时也积极周旋身边关系，其实在我身边就有一个很成功的朋友他的成功的一个亮点就是他很擅长利用他身边的人，当然这个利用是正当的不是陷害哪个哈！朋友嘛就是要帮助朋友啥，那不然朋友的区别在哪儿呢！
5. 顾客选择西部店的优势：虽然可能不是最低价，因为量大，西部店10支藿香正气液拿给该顾客的价格是11元一盒，但其他地方不能保障马上有货而西部店马上就可以从西航港调货
6. 以上几点都是我亲自给店长蒋雪琴打电话取证的绝无虚假，希望我们大家抱着一个空杯的心态学习哈，虽然我不敢说30万，但抓一笔是一笔哈！

7. 最后一个销售经验分享：我昨天在万科店上班，有个阿姨要买莎普爱思，我给他拿了，并建议他买大盒的按疗程用有效果，也省钱，结果他看了说明后说好多不良反应，我就笑着说：阿姨每种药都有不良反应，没有的太少了，也只能是尚不明确，可能那种隐患更大，而且你要相信他的不良反应肯定发生几率不大，治疗作用肯定是大于不良反应的，而且像高血压糖尿病人的药都有副作用但还要终身服用等，结果阿姨说了句不要走了，我明显看出他不安逸，后面我一想我失策了，就是我们在销售时，当太想证明自己的观点时一定要注意适度，不能太硬，完全否决顾客的观点，一定要给顾客留下面子和尊严，才能降低失败率，希望大家引以为戒，无则加勉。更希望大家在日常销售和其他工作中善于总结，自我批评，这样的态度是无乱干什么的成功的先决条件和提升自己的途径。
