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太极集团•四川太极大药房连锁有限公司             二0一三年中期营销会材料

                               营销大会发言材料 

                                    ---晏祥春
尊敬的各位领导各位同仁:

大家好!

我是川太极翔凤路店的店长晏祥春,很荣幸今天能代表翔凤路来参加这次营销大会.

我们店属于2011年8月新开小型社区门店.自开店以来,各项工作在稳步开展.销量每月都在创新增长. 通过对周围竞争对手的了解,对顾客需求的了解.确定正确的品种结构. 大量丰富品种,加强专业知识的培训.通过上半年的努力.我们2013年上半年销量完成44.8万,任务完成率95% .2012年同期销量21.6万,较2012年同期增长107%.一.通过保健品和中药袋装品种的丰富,专业知识的培训.我们上半年的中药饮片2013销量2.2万,较2012年同期增长450%.然后我们2013年保健品销量6.3万,同期增长186%.二.大力开展促销活动,在公司和各门店的支持下,5月广场活动日均增长500%,实现了当月扭亏.三.2012年,门店联合所有商铺向兴市公司提出降租,2013年门店降租1.5万元.为门店和公司的增效降费垫定了坚实基础.
在下半年的工作中，我店将围绕会员营销来开展工作.大力发展会员.把任务落实到人头.发展新会员的同时并对现有会员进行维护.设立专人负责慢性疾病会员,进行定期回访.发展更多忠实会员.然后就是申请单店促销活动和广场活动来达到短期增量. 最后还是继续加强我店的基础管理工作，加强人员专业知识培训和优质服务的推广.来增加客流,增加销量,实现早日扭亏.
谢谢大家!
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