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太极集团•四川太极大药房连锁有限公司             二0一三年中期营销会材料

                         营销大会发言稿    
                                     ---陈蓉
尊敬的领导你们好：

    我叫陈蓉，第一次参加这样的大会，今天我代表都江堰片区问道西路店向各位同仁互相交流，我们是2011年9月新开店，因为我们是社区药店，在去年的基础上我们积极向社区和医院靠拢，完善品种，培养员工基础知识，增加销售知识，提高员工的服务态度，在我12年12月接店时，第一次活动销量增长低于5%，销量每天只有1千1、2的营业额到5月活动时我们店销量增长全公司排名前5位，现在每天销售收入达到1800，今年我们与2012年同期相比，销售上升56%，上半年完成了销售收入28.9万元，同比增长67%，今年我们店的任务56万，已经完成51.3%，在今年政策调整下我们积极与物业公司联系正在申请退租，甩掉包袱。但是我们在同片区中会员销售只占29%低于片区会员销售，毛利低于片区毛利，我们争取在2013年下半年扭亏，我们要举行两次单店促销活动，维护好老会员特别是慢性病会员，大力发展新会员，并且做好店内销售，收银台一句话销售以及联合用药的销售，加强店外销售，主要与妇幼保健院建立好医患关系，积极进入小区维护好老年顾客发展新顾客，为13年扭亏开辟新的道路。

     在此，我忠心感谢我们的片区主管和各位领导，让我在太极迅速成长，希望能向各位同事学习销售知识，给我们些好的建议，谢谢！
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