
“朝阳计划”活动方案

为了提升中和朝阳店的销售，增加该店的人气，让该店不再是让人望而生畏的店，特此开展中小型的促销活动。
【活动时间】：2013年8月18日~21日（共4天）

【活动主题】：周年庆
活动内容：
一：选十五个周边群众比较敏感的药品(心脑血管系统类4个，消化及泌尿系统类4个，维生素矿物质类4个，减肥茶1个，外用药2个)，实施超低价销售，会员每人限购两盒（会员现场可以免费办理），具体品种明天调查了价格后来定。
         二：保健品类实施买一赠一的活动。复方板蓝根（绵阳）和玄麦甘桔冲剂（中药二厂）捆绑销售两袋25元或者夏桑菊和复方板蓝根颗粒（绵阳）捆绑销售两袋30元，金银花露十元三瓶（捆绑销售的药品放在花车上，放于门口）。
         三：买就送，买满58就送5元代金券一张。使用时间截止到10月31日。
         四：上述三种活动以外的货品实施全场8.5折销售。
活动宣传方式：
一、制作一串气球，置于店门口，店内墙及货架布置气球，烘托活动氛围。

二、制作一个横幅，“周年庆，全场低至五折”。
三、门口放一个小蜜蜂。滚动播放活动内容。并播放动感的音乐。
四、免费测血压的桌子放在门外，并做好办会员卡的工作。

五、书写POP,相关有活动的药品书写爆炸签。

六、电话通知有购买倾向的会员。


