         新乐中街  店盛夏狂欢活动总结

一、活动时间：2013  8月 10 日至 8 月 11 日
活动门店：

二、总体活动销售数据对比：
1、7月周末销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	42416
	908
	46.71
	30219.94
	30.18
	

	平均数值
	5302
	
	
	
	
	


注：1、查询门店7月份周六、周日销售数据，算平均数值，与盛夏狂欢活动期间销售进行对比。7月周末共8天，按8天销售数据进行合计，并计算平均数值
2、如果有门店进行过广场活动，则广场活动期间销售可除开，以其余6天销售数据进行合计，并计算平均数值。
3、周末销售有团购可除开，但必须另行说明。
2、盛夏狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	8月10日
	15836.92
	239
	66.26
	2919.72
	18.44
	298.6%
	

	8月11日
	17010.85
	229
	74.28
	4086.27
	24.08
	320.8%
	

	活动期间平均值
	16423.89
	234
	70.27
	3502.99
	21.26
	309.7%
	


二、支线活动销售统计

1、买赠单品销售数据：
	品名
	数量
	销售金额
	7月日均销售金额（31天计）
	两天平均销售增长比例

	天胶
	0
	0
	0
	

	美美
	30
	546
	347.1
	

	睡好片
	4
	74
	225.8
	

	番茄胶囊
	0
	0
	0
	

	复方熊胆薄荷含片
	10
	136
	1026.37
	

	道源堂系列
	0
	0
	0
	

	赶黄草
	0
	0
	590
	

	左旋肉碱
	2
	358
	143.2
	

	营养素
	33
	5144.69
	11522.09
	


2、活动厂家销售：
	厂家名称
	销售额
	7月日均销售额（31天计）
	两天平均销售额增长比例

	达因药业
	1088.43
	0
	

	补肾益寿
	213.9
	427.8
	

	惠氏系列
	2800
	850
	329%

	门店邀请厂家1
	3200
	
	绵阳

	门店邀请厂家2
	
	
	

	门店邀请厂家3
	
	
	


注：门店邀请厂家指各门店自行联系到现场支援的厂家，各门店均有不同，名称请自行修改！
5、 活动总结

1、优点（以后活动可进行复制）：第一：活动前会员通知到位了，第二：活动前充分进行了培训加强了疗程培训，人员配备合理，员工销售及疗程搭配做得比较好第三：药品活动商品准备还是比较充分
2、 不足（准备不充分，需要改进的地方）：活动前一天下午活动物资才随货到店上，希望下次能早一天送到。
3、各环节自查点评：
礼品：准备充分  摆放合理
货品：准备充分
人员：配备合理
现场布置：气氛很好，吊旗，花车，堆头到位
宣传：早上到菜市，后面小区，本楼挨家挨户发了传单，活动前打了重点会员电话
