十二桥店材料

上半年工作亮点：
1、广场活动效果突出：我店分别于2013年4月3和6月21日进行了广场活动，两天总销售44026.72元，其中4月3日销售 20020.65元，日均增长294.85%，6月21日  销售24006.07元，日均增长328.06% 。活动亮点为：a、活动费用低，在促销活动上能根据特色来策划，效果明显。B、现场安排惠氏厂家测微量元素，单惠氏产品当天销售4000元。C、活动现场布置气氛浓烈，让顾客随处可见活动信息，刺激顾客消费。d、人员分工合理：根据销售特点来进行人员分工，分别制定了当天任务，效果较好。   

POP书写美观，突出重点，张贴醒目。如美美+睡好的POP内容：“美美+睡好片 ，睡的香、精神旺、皮肤好！”我们张贴在显眼的货架端头，吸引了部分顾客进店咨询和购买，带来了一定的销售。

名老中医的引进，截止8月，我店引进7名中医，通过中药精致袋装的组合销售，以及贵系品种的增加，6月中药同比增长7108元，超额完成任务。

需要改进的地方：

员工保健品销售意识薄弱，不是只卖有保健品需求的人，要挖掘顾客的消费潜能，做到恰当推荐，提高客单价。

加强员工标准化服务。

2、下半年促进销售措施：
通过免费义诊，加大力度宣传中医医馆,利用免费煎药、打粉等增值服务吸引顾客，带动散装药食同源品种的销售。
抓好促销活动以及店外活动的宣传，提搞销售；
抓好保健品及重点品种销售，通过每天交班给员工培训一个单品或保健品，提高保健品销售意识，引导顾客消费保健品，提高销售。
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