怀远店2013年上半年工作总结和下半年工作计划
1、 上半年工作总结

1、本年度截止于6月25日，完成77.8030万的销售，完成全年销售任务的45.7765%；
2、相较于2012年上半年的销售，保健品销售下降尤为严重，主要原因是将销售重点放在同为养颜产品的中成药上去了，导致部分品种的保健品销售下滑。这也是我们下半年工作中需要努力提升的品类；
3、2013年上半年销售上涨最有代表性的是中药的销售，上涨金额（2.0523万）和上涨比例（136.67%）都比较可观，主要是前期阿胶枣的批量销售和后期精装中药的搭配销售，都是我们在2013年取得的比较满意的成果；
4、成功将以往认为是老大难的天胶推广出门店，天胶的首次销售增长了同志们对天胶销售的信心，虽然销量不是很好，但是为我们后期的销售奠定了一定的精神基础。8月的广场活动中，我们联系了3位以前购买过的天胶顾客，以为其免费熬胶为由，现场展示固元膏的熬制，成功吸引两位顾客现场每人订购3送1天胶一套。提升销量的同时更是给我们注入了一剂强心针，销售更有信心。
二、下半年工作计划
1、由于上半年保健品的销售下滑严重，所以下半年重点还是要将保健品的销售抓起来，主要由韩艳梅负责，主抓目前有活动的拉斯维康品种和女士保健美容品种以及夏季配合癣类成药销售的B族维生素；
2、前期中药销售势头较好，后期也要稳住，主抓还是精装中药的销售，由韦小梅负责，主要因为精装中药适应人群和季节比较广泛，比较有提升空间，其次还是冬季的阿胶枣销售，单品价格适中，提升空间大；
3、天胶作为销售的重点，在前期有一定的销售量，也是本店第一年将其推广出去，大家都还是比较有信心，又是提升客单价的一大利器，主要由曹琼负责。
