新津正东街店
1. 工作亮点：1.2013年上半年本店中药销售较2012年相比较提高了    倍。2012年重要销售     2013年销售了     2.上半年我店把在公司学习的关联销售运用到实战上，加上公司的各种培训和药品卖点等。销售同比2012上半年提高     3.公司的集团品种如熊胆，太极钙、美美、天胶都销售较好。
2. 需改进的内容：1.门店下半年有意见铺面不租用了，可以大大减少我店的房租，可以降低成本。2.希望公司系统上把近效期商品标明红色，可以让店员在销售中尽快的销售

3. 下半年促销措施：A.。希望在店上多搞些小型的社区活动来提高人气。多搞买多少送多少的活动。因为我店周边都是有两个小区对住家户来说便宜和药到病除是他们最需要的。
