新津邓双店
1. 工作亮点：A.2013年上半年本店开展了两次广场活动，效果非常好，其中1月19-20日2天总销售58381元，销售笔数525笔，毛利17138。毛利率：29.32%，比平时销售增加6倍，其中畅销品种阿胶蜜枣就销售108件，销售额17280元，
B.上半年公司推出了一系列主推产品销售非常好，比如：美美，我们门店销售792盒，太极钙和熊胆薄荷含片销售也非常好。
2. 需改进的内容：A.门店装修较陈旧，建议从新休整，B.公司任务量过重，门店销售有一定问题，比如太极番茄红素胶囊，就因价格贵而未完成任务。
3. 下半年促销措施：A.争取9月门店开展一次小型社区活动，以免费测血压，测微量元素，为主，买送活动相接合，B.12月配合公司再开展一次大型广场活动，以邀请厂家驻场，免费义诊，中医推拿，买送活动等措施，提高销量，力争2天突破6万。
