
人中店营销大会发言
尊敬的各位领导、各位同仁，大家好！

我是来自川太极人民中路店的缪玉芳，今天很高兴有这个机会来到这里学习优秀的门店销售经营及管理。

我店面积共计106平方，无中药配方，销售占比较大的为呼吸系统类、消化系统类产品。
回顾2013年上半年，我店大力引进精制中药袋装品种，加大中药袋装的销售，中药品种数由原有的31个品种增加到现有的89个品种，销售2.1442万，较2012年销售9648.7万，增长122.2%。医疗器械类由原有的131个品种增加到现有的160个，销售增长占比27.1%。

上半年我店共计销售60.4936万，与2012年同期相比增长18.5%，会员消费占比较去年同期下降了12%。，上半年会员消费占比为20%，这远远达不到公司要求。下半年的具体工作，重点就是加大会员消费占比。我店员工4名，目前，要求每人每天办理两个会员卡，互相监督，收银台主动询问顾客有无会员卡，积极为顾客使用会员卡抵扣消费金额，积极宣传会员特价产品，让顾客实实在在的看到会员卡会自己带来的各种实惠，加大会员对使用会员卡的积极性，从而有效提高我店的会员消费占比。
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