经营亮点：

学习是我店亮点之一。理论与实际应用结合，提高客单，提高销售。不断学习才能提高专业知识技能，提升自我素质。我店由于保健品销量占比一直比较低，所以我们就通过学习，考核说明书来达到保健品上量的目的。

促销活动也是我们店上量的一个关键。5月公司统一活动：活动7天，活动期间,总销量14807，日均销量：2115.3，活动前期总销量：11251，日均销量：1607.3，日均销量增加了：31.61%。6月片区活动：活动5天，活动期间总销售：15028，日均3005.6，活动前期（一周）总销售：7810，日均：1562，日均增长了：92.42%。

收银台的陈列销售。提高了单品销量，也提高了客单价。

需要改进的工作：

货品的丰富：根据我店的情况，丰富品规品种数。

店堂的基础管理工作：督导部门检查的严格，我们也要严格要求自己，把门店的基本工作做到位，做好。

下半年的措施：

延续上半年做的好的，继续努力，做的更好。

多做促销活动来提升销量。

加强收银台的货品陈列及宣传。

