尊敬的公司领导和同事们：

你们好！
我是四川太极大药房都江堰店胡永于，很高兴能参加这次的营销大会，这也是我
首次参加这样的大会。2013年上半年主要做了会员的发展和品类的调整。在上一
个门店在我任职期间由以往的600个会员，增加到1300个会员，整体会员消费增
长5%左右。整体销售同比去年增加66.83%。另外，在今年三月份到重庆桐君阁交
流学习一个月，在一个的时间内学习到该药房店长及员工对商品管理以及季节性商
品管理，回来后对商品进行了适当的调整，主要是在d类商品和精制袋装中药的陈
列和备货上，陈列主要依照适应症和当季品分类陈列，并增加货品的库存量。同时
也有不足之处，需要加强基础管理。在八月中旬我店做了一场盛夏狂欢活动，活动

做了两天，两天实现了日销量达到13000元，相当于以往3到4天的销售。
   下半年的工作计划：

   在经过盛夏狂欢活动后，如在公司的允许下，申请每个月做一次类似的活动来提高每

月销售。另在年末时在申请一场大型的广场活动，主要主题是年末回馈忠实的新老会员
增加会员的附加权益。从而顺利完成我店的年任务并创造更多的利益。
另外，感谢我的片区主管，是她平时的帮助让我在工作中有了更多的学习和实践的机会。

同时也非常的感谢我们店上的店员，因为有了他们的支持才会让每一项工作能顺利的进行。

感谢大家的聆听，我的报告完毕了。谢谢！
                                                                都江堰店

                                                                 胡永于
