我是川太极郫县东大街店：唐燕，本店上半年销售298447.8，毛利30.1%，较去年同期

有一定增长。上半年工作亮点主要有以下三个方面

每个月门店都会开展一次社区活动，以免费测血压办会员卡，健康用药知识宣传及促销活动为主来增加人气，

每个月公司及片区都会有疾病培训，大家做到学以致用，在工作中做好关联销售，降低裸卖率。

医院品种比较齐，其它药房没得的品种只要我们公司有，在经营范围内都会给顾客把货备齐，掌握好顾客的用药情况，保证顾客每次来都有冲实的货品。

门店目前需要改进的不足之处：忠实会员不多，上半年会员消费占比24%，多维护好老顾客，发展新会员，

下半年增量措施：

增加人气，每月根据门店情况搞一次广场活动或针对会员的促销活动，维护好老会员

每月定期分析门店销售情况，分析哪些大类销售得好，哪些销售得差并总结原因，增加品种品规

收集门店顾客反映价格较高品种，做好周边竞争对手的价格调查，及时向公司反映并做出相应的调整。

