尊敬的各位领导,各位同仁:

大家好!

我是川太极翔凤路店的店长,很荣幸今天能代表翔凤路来参加这次营销大会.
我们店属于2011年8月新开小型社区门店.我们2013年上半年销量44.8万,2012年同期销量21.6万,较2012年同期增长107%.因我们2012年门店不能刷卡,扣除刷卡正常增长30%.还增长59%.能刷卡后,大量丰富保健品和中药袋中, 进行了专业知识的培训,提高联合销售的能力.我们上半年的中药饮片2013销量2.2万,较2012年同期增长450%,因2012年不能刷卡中药销量4千元.然后我们2013年保健品销量6.3万,2012年同期销量2.2万,同期增长186%我们5月广场活动,在当月日均基础上增长500%,当月扭亏.
    我们的忠实会员还有待开发.接下来会围绕会员营销来开展工作,大力发展我们的新会员,并对我们的老顾客进行维护.发展更多忠实会员.然后就是频繁申请单店促销活动和广场活动来达到短期增效.实现早日扭亏.谢谢大家!
                                                         晏祥春
                                                     2013年8月13日
