大邑安仁千禧店上半年工作总结
各位领导、同事大家好，我是来自四川太极大药房大邑安仁千禧店的张群，现就我店上半年的销售工作情况及下半年的销售计划向公司汇报。

上半年我店共计销售389068元，上半年任务为375000元，圆满完成销售任务。上半年我店做的比较好的有以下几个方面：                第一，全店员工团结一致，相互鼓励。整个店堂销售气氛很浓厚，每天交接班时大家互相交流销售心得体会，认真分析成功失败案例，总结工作经验教训。大家还常常一起分析怎么巧妙的进行药品搭配销售。                                                                                             第二，充分利用我们是当地人的特点，用下班及探亲访友的机会大力宣传我公司产品拉客源，提高我店在安仁镇的知名度，效果较明显。
第三，积极做好顾客服务工作，耐心向顾客介绍及宣传产品，使顾客用的安心，使的放心，做好回头客服务。

总结上半年经验，展望下半年。发扬上半年做得好的经验和方法，做好老会员的售后工作，大力发展新会员，积极推广公司的重点销售品种，改进不足之处，争取完成公司下达的全年各项目标任务，
                   大邑安仁千禧店                   张群
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