  都江堰         店盛夏狂欢活动总结

一、活动时间：  8月 10 日至  8月11  日
活动门店：都江堰店
二、总体活动销售数据对比：
1、7月周末销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	29186.09
	486
	60.05
	7330.677
	25.11%
	

	平均数值
	3648.26
	61
	60.05
	916.335
	25.11%
	


注：1、查询门店7月份周六、周日销售数据，算平均数值，与盛夏狂欢活动期间销售进行对比。7月周末共8天，按8天销售数据进行合计，并计算平均数值
2、如果有门店进行过广场活动，则广场活动期间销售可除开，以其余6天销售数据进行合计，并计算平均数值。
3、周末销售有团购可除开，但必须另行说明。
2、盛夏狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	8月10日
	10833.78
	128
	84.64
	2475.02
	22.68%
	196.86%
	109.84%

	8月11日
	16815.5
	117
	143.72
	3548.47
	21.1%
	360.92%
	91.8%

	活动期间平均值
	13824.64
	122
	112.85
	3002.75
	21.72%
	278.94%
	100%


二、支线活动销售统计

1、买赠单品销售数据：
	品名
	数量
	销售金额
	7月日均销售金额（31天计）
	两天平均销售增长比例

	天胶
	8
	2790
	0
	100%

	美美
	30
	663
	5
	653%

	睡好片
	4
	74
	4
	825%

	番茄胶囊
	1
	419
	0
	100%

	复方熊胆薄荷含片
	14
	149.6
	19.69
	278.8%

	道源堂系列
	1
	29.8
	0
	100%

	赶黄草
	3
	354
	3.8
	455.78%

	左旋肉碱
	0
	0
	0
	0

	自然之宝
	0
	0
	0
	0


2、活动厂家销售：
	厂家名称
	销售额
	7月日均销售额（31天计）
	两天平均销售额增长比例

	达因药业
	207.32
	6.89
	1404.49%

	补肾益寿
	641.7
	38
	744.34%

	惠氏系列
	272.2
	29.87
	355.6%

	门店邀请厂家太太静心
	380.16
	0
	100%

	门店邀请厂家丽珠
	124.52
	0
	100%

	门店邀请厂家3
	
	
	


注：门店邀请厂家指各门店自行联系到现场支援的厂家，各门店均有不同，名称请自行修改！
3、中药饮片销售：
	活动日期
	中药销售
	7月份周末中药日均销售
	增长比例

	8月10日
	1454.41
	
	

	8月11日
	1184.88
	
	

	活动期间平均值
	1319.645
	274.3925
	380.9%


注：1、无中药饮片8.8折或8.5折活动的门店不填。
2、中药饮片销售同样对比7月周末平均销售，有中药饮片促销活动的可除开。
5、 活动总结

1、优点（以后活动可进行复制）：货品陈列及氛围的打造和人员的积极性都比较高，分工比较明确保证活动有持续的进行
2、 不足（准备不充分，需要改进的地方）：dm单的发放以及活动内容的培训还需加强，备货不是很充足（主要是贵重药品上的缺货）
3、各环节自查点评：
礼品：由专人负责礼品的发放和保管
货品：本次活动备货不是很充足，主要是贵重药品
人员：本店及片区调动人员都较积极，
现场布置：我店准备了三个花车分别陈列买赠单品、清热冲剂以及中药套包，另外还有一个礼品发放专区及厂家和免费检测区、还有医生免费义诊区。
宣传：在活动前期对进店顾客进行口头宣传以及活动前一天针对我店附近的幸福公寓及街道发放dm单。再加上这次公司的短信平台，在活动当天大概有80%的顾客都收到公司的短信。
六、剩余礼品统计（见附件，填附表）
