                            发言材料

   1上半年工作亮点

1）对会员进行维护，凡进店的顾客争取让其成为我们的忠实顾客，给店员培训给每一个会员积分.会员占比1-6月排到全公司前3名.

2）在省卡开通和大家的努力销售在去年的基础上增加76650.28增长率32%销售有明显的增长.

3）做了一场广场活动.给老会员打电话吸引了很多老会员来消费销售在前一个月增加了420%.

2需要改进的工作

进店顾客太少药价太贵，努力宣传太极的文化吸引更多的顾客.要消除顾客觉得我们药价贵的心里让顾客喜欢上我们太极.

工作做的不够细下一步一定按照公司的指示.把每一项工作都细化完成各项任务指标.

3下半年促进销售的措施

多做广场活动和社区活动提升门店的知名度增加销售.

给老会员打电话对慢性病的顾客进行回访来增加销售.

做好员工的培训特别是保健品来促进销售

增加D类品种品规和销售.

