五津西路 店广场活动总结

1、 活动时间：7月20日至7月21日

2、 活动内容：1.特价品种、中药袋装两袋8.5折

              2.免费检测微量元素、血压、血糖

              3.全场8.8折（特例品除外）

主线活动：保健品、朱氏膏药、黄石卫材买一送一
支线活动：全场8.8折（特例品除外）
3、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售4568元，日均笔数64笔
	活动日期
	销售
	笔数
	同比
	销售增长比例
	笔数增长比例

	7.20
	11614.3
	145
	4039.6
	187.5%
	126.5%

	7.21
	13009
	138
	4039.6
	222%
	115.6%

	合计
	24623.3
	283
	4039.6
	509.5%
	342.1%


从以上数据分析，五津西路店广场活动（2天）与同期数据相比增长了509.5%，销售笔数增长了342.1%。

4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪（血糖试纸
	1
	125

	艾草沐浴包
	24小包
	41.6

	金银花露
	36
	113.7

	健胃消食片
	2
	14

	藿香正气水
	10
	20.9

	风油精
	3
	4.7


以上表格销售单品为特价品种，销售数量不多，很有多顾客都是到店购买特价品种，故门店在做活动的同时限购限量，门店对货品库存进行控制销售。

2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	2403

	澳诺制药
	3498.4

	明轩堂
	328

	千林
	720


活动计划邀请4个厂家助阵，由于特殊原因活动当天，千林厂家没有到店，所以本次活动销售较好的厂家是澳诺制药厂家，厂家比较给力。
中药销售：
	活动日期
	中药销售
	中药日均销售同比
	增长比例
	义诊中医处方量

	7.20
	464.2
	200
	132.1%
	/

	7.21
	387.7
	200
	93.8%
	

	合计
	851.9
	200
	325.9%
	/


中药袋装购买2袋，8.5折优惠，与同比数据增长了325.9%。
5、 活动总结

1、优点：a、员工的销售经验丰富，各个门店齐抓共管，形成合力使门店的销售提升。
         b、在活动第一天又是停电、又是装修的情况下，员工的积极性依然很高，等待来电的时间已是10:30了，那时购买的顾客很少，于是，我们给一部分慢性疾病的顾客打电话，并且告知活动内容，活动两天下来，这才扭转了销售上升的局面，但是，毛利很低。
不足：   a.单品销售不理想2天活动下来，单品基本上是没有卖
         b.活动场地不够大，很难打出太极品牌效应。
c.活动现场氛围不够，帮忙人员不够热情、销售不积极。
费用

	费用明细
	金额
	备注

	血糖试纸
	88
	

	市场管理员费用
	36.3
	给管理员一些清凉解暑冲剂

	电源卷线维修
	40
	换通电开关、插头

	合计
	164.3
	


