邓双店下半年增量措施
1. 计划8月-9月搞一次社区活动，以买送形式进行，赠品以店上多余的千林的赠品为主，平时销量3千元，预计销售6-7千元。
2. 大力发展会员，增加会员销售占比，保证每个月平均发展会员40个，力保会员销售占比与上半年销售占比相同达到48%。
3. 在年底的时候再搞一次大型的广场活动，活动形式大致与年出1月份相同，预计销售2-3万/天，销售笔数300笔，会员销售占比50%.
